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Prihvatanje klijenta – novi klijent:
· Posjetiti poslovne prostorije klijenta,
· Pregledati godišnje izvještaje koji se šalju akcionarima,
· Obaviti razgovore sa rukovodstvom klijenta,
· Preuzeti podatke iz javnih glasila i baza podataka,
· Konsultovati prethodnog revizora,
· Povećati obim preliminarnog istraživanja radi dobijanaj informacija.

Prihvatanje klijenta – postojeći klijent:
· Pregledati radnu dokumentaciju iz prethodnih godina,
· Izvesti postupke sa ciljem identifikovanja značajnih promjena koje su se desile od zadnje revizije.


